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東京都中央区晴海 1 丁目 8 番 10 号 

株 式 会 社 メ ン バ ー ズ 

代 表 取 締 役 社 長  髙 野  明 彦 

[ コード番号：2130 東証プライム市場 ] 

 

【社長公募制度による新カンパニー設立】 

メンバーズ、BtoB企業、法人営業部門のデジタル

化を支援する社内カンパニー「ビジネスイーカンパ

ニー」を設立 

 
デジタルビジネス運用支援で企業の脱炭素DXを推進する株式会社メンバーズ（本社：東京都中央区、代表取締

役社長：髙野 明彦、以下「メンバーズ」）は、社長公募制度により、BtoB企業および法人営業部門のデジタ

ル化を支援する社内カンパニー「ビジネスイーカンパニー」を設立し、営業を開始しました。 

 

● 新カンパニー設立の背景 

新型コロナウイルス感染症拡大を背景に、国内企業を中心にDX（デジタルトランスフォーメーション）の

必要性が高まっている中、特に法人営業における営業生産性がグローバル水準を下回っていることが指摘

されています。McKinsey & Companyが2021年に公開したレポート「日本の営業生産性はなぜ低いのか」

（※）によると、ほぼ全業種で日本の営業ROI（投資利益率）が低いとされ、その要因として「分業化の

遅れ」、「属人化の浸透」、そして「デジタル化の遅れ」を挙げています。 

メンバーズは「世界一のデジタルビジネス運用」を目指し、デジタルマーケティングやデジタルプロダク

トの伴走型支援を通じて、顧客企業のビジネス成果創出を支援してきました。これまで培ってきたノウハ

ウを活かし、「ビジネスイーカンパニー」では、国内のBtoB企業および法人営業部門に特化したデジタル

化支援を行うことで、顧客企業の営業生産性向上・収益向上を目指します。 

 

● 新カンパニーの事業内容ならびに特徴 

BtoB企業および法人営業部門に対するデジタル化支援 

① BtoBマーケティング伴走型支援（Webサイト改善、コンテンツマーケティング、Webセミナー運営、オ

ンライン展示会運営、マーケティングオートメーション運用、リード獲得施策の実行など） 

② 営業プロセスのデジタル化（ツール選定・導入・運用支援） 

③ 営業データ・SFA/CRM活用支援 

 

 



 

 
 

 

 

2 

④ デマンドセンター構築支援 

・自社では採用や育成が難しいデジタルスキルを持つ営業改善や営業企画を行うディレクターおよび 

クリエイターを含めた専任チームの提供を行います。 

・BtoB企業および法人営業部門に特化し、成果創出に必要なノウハウや知見を蓄積します。 

・海外で注目されているMarketing Ops/Sales Opsの手法を取り入れ、国内でも最先端の手法を顧客 

企業に導入します。 

 

● 新カンパニー概要 

名称 ビジネスイーカンパニー 

設立日 2023年4月1日 

事業内容 BtoB企業・法人営業部門に特化したデジタル化支援 

所在地 〒104-6037 

東京都中央区晴海1丁目8番10号 

晴海アイランド トリトンスクエアオフィスタワーX  37階（受付35階） 

カンパニー社長 良知 剛史 

 

● 「社長公募制度」について 

メンバーズはミッション「“MEMBERSHIP”で、心豊かな社会を創る」を掲げ、社会を変革する大きな挑戦 

を通して、長期的に社員と共に健全に成長・発展することを目指しています。ミッション実現に向けて、 

グループとして大きく成長するために、「デジタルクリエイター1万人体制」を目標に掲げており、「社 

長公募制度」はメンバーズグループの成長・発展をリードする次世代の経営人材を数多く育成・輩出する 

ことを目的としています。「社長公募制度」はミッション実現という社会を変革する大きな挑戦を通し 

て、強いベンチャー・スピリットと成長意欲を持つ社員の活躍と成長の機会となると考えています。2030 

年に向けて、従来のWebサイト運用領域から、より高度な専門スキルを必要とする高付加価値なサービス

を展開すべく、非Webサイト運用領域を中心とした専門特化型カンパニーの拡大を推進しています。「社

長公募制度」は、この成長戦略における重要な社内プロジェクトであり、今後も戦略的に社内カンパニー

を複数設立してまいります。 

 

事業領域 

デジタル経済が大きく発展していく中で、現在の事業領域に限定せず、メンバーズのミッション実現に資 

するデジタルクリエイターが活躍できる領域に積極的に挑戦していきます。 

 

応募資格 

メンバーズのミッションに共感し、強いベンチャー・スピリットと成長意欲があるメンバーズ社員であれ 

ば応募が可能です。年齢や経験は問いません。 
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（※）McKinsey & Company「日本の営業生産性はなぜ低いのか」

https://www.mckinsey.com/jp/~/media/mckinsey/locations/asia/japan/our%20insights/why%20is%20ja

pan%20sales%20productivity%20so%20low%20japanese.pdf 

 

● 株式会社メンバーズ 

所在地：東京都中央区晴海1丁目8番10号 

晴海アイランド トリトンスクエアオフィスタワーX  37階（受付35階） 

代表者：代表取締役社長 髙野 明彦 

資本金：1,016百万円（2022年12月末時点） 

URL：https://www.members.co.jp/ 

Facebook：https://www.facebook.com/Memberscorp 

Twitter：https://twitter.com/Members_corp 

Instagram：https://www.instagram.com/members_inside/ 

 

● 本リリース・サービスに関するお問い合わせ 

株式会社メンバーズ  ビジネスイーカンパニー 

担当 良知（らち） 

mail: business-e@members.co.jp  

 

● 報道関係のお問い合わせ 

株式会社メンバーズ CSV本部 広報・ブランディング室 

広報担当 江口 

mail: press@members.co.jp 
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